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Pour le second semestre, notre objec�f est de mener à bien une négocia�on commerciale pour le 
compte de l'entreprise PAGO. 

Ce projet a suscité un grand intérêt de ma part, étant donné mon atrait pour ce type d'ac�vités 
professionnelles. Nous avons été répar�s en binômes pour cete mission. Dans un premier temps, ma 
responsabilité consistait à concevoir une brochure d'entreprise atrayante ainsi qu'un bon de 
commande en cas d'accord avec le client. 

J'ai entrepris cete tâche avec dévouement, et je suis sa�sfait du résultat obtenu grâce à mes 
compétences sur l'ou�l Canva. Cela nous a permis d'adopter une approche plus professionnelle vis-à-
vis de notre client. Pour réaliser ces documents, j'ai mobilisé mes connaissances préexistantes et 
effectué des recherches afin de produire un bon de commande répondant aux critères de 
professionnalisme. 

Une fois les documents indispensables à l'entre�en de vente préparés, nous avons travaillé sur notre 
discours et déterminé à quel moment nous devions les présenter au client. Grâce à mon 
inves�ssement con�nu dans ce domaine tout au long de l'année, je n'ai pas rencontré de difficulté à 
accomplir cete tâche. J'ai ainsi rédigé chaque argument en u�lisant la méthode SONCAS, en metant 
l'accent sur les caractéris�ques et avantages spécifiques de nos produits PAGO. 

Je suis convaincu d'avoir accompli ce travail avec précision et efficacité. J'ai su retranscrire les 
enseignements acquis en cours, ce qui m'a permis de mener à bien ce projet avec aisance. Ce projet a 
cons�tué une excellente mise en situa�on de la réalité professionnelle pour moi. Je suis fier du 
résultat obtenu et de ce que mon binôme et moi avons accompli ensemble. 

Carte de visite créée spécialement pour l’entre�en :  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Exemple de présenta�on de nos produits pour le client : 



 

 



Bon de commande réalisé pour l’entre�en : 

 


